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AI-SUUNNITELMA / OY BOWLING AB

Bowling Oy:n Al-suunnitelma.
Viisi kokonaisuutta.

Ihmiset & Al, myynti, markkinointi, operatiivinen tyo ja Tech. Jokaisessa osiossa nakyvat
konkreettiset toteutukset. Niiden etenemisjarjestys ja aika-arviot ovat roadmapissa.

Katso eteneminen A



Ihmiset & Al

Pelikirja, henkiloston harjoittelu ja kayttotuki.

Myynti
Al auttaa valmistelemaan asiakasviestit, puhelut ja tarjoukset. Kun Lemonsoft-yhteys toimii, Al

ehdottaa myos, keihin kannattaa olla yhteydessa ja miksi.

Markkinointi

Kampanjatekstit, uutiskirjeet ja markkinoinnin raportit.

Operatiivinen

Tilityksen tarkistus, omavalvontatyokalu, havikkilaskuri ja tapahtumien organisointi.

Tech

Lemonsoft-tiedot MCP:n kautta seka tiedostojen ja séhkopostien hyodyntaminen.

Kumppanuuden roadmap

Aikataulut ovat arvioita. Osa toteutuksista valmistuu arvioitua nopeammin, osa vie enemman
aikaa. Roadmapia paivitetaan tyon edetessa kokemusten, tarpeiden ja teknisten valmiuksien

mukaan.

Toteutukset etenevat aikajanan mukaisessa jarjestyksessa. Palkin vari kertoo tehtavan
kategorian. Ylarivi nayttaa kumppanuusviikon ja alarivi kalenteriviikon. Kumppanuusviikko 1 on
kalenteriviikko 40/2026; suunnitelma tehdaan viikolla 41/2026.
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Kumppanuusvko 2

Al-kickoff ja alkukoulutus
Ihmiset & Al

Kumppanuusvko 3

Tarjouksen toteutus
Myynti

Kumppanuusvko 3-4

Pelikirja ja kdyton tuki
Ihnmiset & Al

Kumppanuusvko 4-5

Uusmyynnin valmistelu
Myynti

Kumppanuusvko 5-6

MCP: kaytt66notto
Tech

Kumppanuusvko 7-8

Asiakasviestit, soitot ja jatkoviestit

Myynti

Kumppanuusvko 7-9

MCP: hyédyntamisen kehitys

Tarh

Valmis Lemonsoft MCP hakee tietoja kayttadjan omilla oikeuksilla. Ensimmaiset kayttotavat rajataan asiakas- ja myyntitietoihin.
Joulutaukoa eilasketa tyoskentelyajaksi, ja se katkaisee kaikki tyot. Yhden viikon kartoitus, suunnitelma ja kickoff sailyvat. MCP:n
hyoédyntédmisen kehitys etenee muiden toteutustenrinnalla. Palkit kuvaavat kdyttéonottoa, kokeiluja ja vakiinnuttamista; kehitys
jatkuu myos niiden jalkeen.



Kayttoonotossa varmistetaan tarvittava rajapintalisenssi, kayttooikeudet ja Bowlingin ympériston valmius. Mahdolliset puutteet
ratkaistaan Lemonsoftin ja padkayttajan kanssa. Ennentoimivaa yhteytta tiedot tuodaan kasin.

01 IHMISET & Al

Pelikirja ja osaaminen

e Al-pelikirja

e Al-osaaminen ja kdyttotuki



TOTEUTUS

Al-pelikirja

Pelikirja kertoo, misséa tehtévissa Al:ta kdytetédan ja miten tyd tehdéén alusta loppuun.

Yhteiset kayttotavat ja paasyt

Sovitaan kaikille tiimeille, missa tehtavissa Al:ta kaytetaan, mita tietoja sille annetaan ja miten
tulokset tarkistetaan. Maaritellaan sallitut aineistot ja kayttdoikeudet. Valmis sédhkopostiyhteys

otetaan kayttéon osana aloitusta.

Valmiit ohjeet ja oikeat esimerkit

Tehdaan tehtavakohtaiset pyynnot, 1ahtotietopohjat ja Bowlingin omat mallivastaukset. Ohje kertoo

myads, milloin puuttuva hinta, ajankohta tai asiakastieto pitaa kysya.

Yhteiset ja omat projektit

Yhteisiin projekteihin kootaan tiimin ohjeet ja hyvaksytyt aineistot. Omia projekteja kaytetdan
sovittuihin henkildkohtaisiin téihin. Sovitaan jakaminen, aineistojen paivitys ja sdhkopostiviestien

kaytto.

MITA VALMISTUU

Kayttoopas ja tehtdvakohtaiset pohjat: mista aloitan, mitd annan Al:lle ja mit& tarkistan. Mukana
yhteisten ja omien projektien seka sahkopostiyhteyden kaytto.



TOTEUTUS

Al-osaaminen ja kayttotuki

Koulutuksessa jokainen tekee oikean tydtehtévan valmiiksi. Kéyttotuessa korjataan ne kohdat, joiden vuoksi Al:n vastaus jaa
huonoksi tai tyo ei nopeudu.

a Kickoff omilla tyétehtavills

Harjoitellaan myyntiviestid, kampanjatekstia ja muistiinpanon muuttamista tehtavalistaksi. Samalla
kokeillaan séhkopostiketjun tiivistdmisté ja vastausluonnosta valmiin yhteyden avulla.

e Harjoittelu tyon lomassa

Jokainen kokeilee sovittua teht&dvéad useamman kerran ja pohtii, mihin muuhun Al:ta voi kayttaé

arjessa. Kayttaja tarkistaa tuloksen ja tuo epaselvat tilanteet yhteiseen kasittelyyn.

e Tuki ja jatkokehitys

Ratkaistaan kysymykset oikeiden esimerkkien kautta ja korjataan yhteisté ohjetta. Toimivista uusista
kayttotavoista tehdaan ohje myos muille.

MITA VALMISTUU

Kayttaja pystyy tekeméaan valitun tehtavan itsenaisesti. Toistuvat virheet korjataan yhteiseen
ohjeeseen, eivain yhteen vastaukseen.

00 "

Myyntityo

e Uusmyynninvalmistelu myyjan spekseista
e Asiakasviestit ja soittoon valmistautuminen
e Tarjouksentoteutus

* Myynnintoimenpiteet Lemonsoft-datasta



TOIMII ILMAN MCP:TA

Uusmyynnin valmistelu myyjan spekseista

Myyjénvalitseman yrityksen [&hestyminen valmistellaan yndesta taustapohjasta. Al auttaa yhdistdmaan tunnetun tilanteen

sopivaan palveluun ja tunnistamaan myynnilta puuttuvat tiedot.

a Kohde ja yhteydenoton tavoite

Myyja tuo yrityksen, ynteyshenkilon, tunnetun tilanteen ja tavoitteen: esimerkiksi selvittda kiinnostus

henkilostoiltaan. Asiakkuus ja aiemmat kontaktit tarkistetaan itse Lemonsoftista.

a Sopiva palvelu jamyyntikulma

Al vertaa annettua tarvetta hyvaksyttyihin palvelukuvauksiin: keilaus, ruokailu ja niiden yhdistelmat.

Se ehdottaa lahestymiskulmaa ja perustelee sen annetulla tiedolla.

a Taustasta valmis myyntibriefi

Kootaan yhdelle sivulle asiakas, tavoite, ehdotettava palvelu, perustelu ja avoimet kysymykset.

Myyja kayttéda samaa briefia viestin ja puhelun valmistelussa. Kohdeyrityksen valinta pysyy myyjalla.

MITA VALMISTUU

Myyntibriefi, joka vahentda saman taustatyon tekemisté uudelleen viestia, soittoa ja tarjousta

varten.




TOIMII ILMAN MCP:TA

Asiakasviestit ja soittoon valmistautuminen

Myyjé saa valitulle asiakkaalle kayttokelpoisen avauksen, viestin ja puhelurungon. Valmisteluaikaa kuluu vahemman, ja
yhteydenotto johtaa selkedan kysymykseen tai sovittavaan jatkoon.

a Asiakkaalle relevantti viesti

Myyntibriefista tendaan lynyt sahkoposti: miksi otetaan yhteytta, mita asiakkaalle endotetaan ja

mita hanelta kysytaan. Viestiin tuodaan asiakkaan tilanne, ei yleista palveluluetteloa.

Q Puhelun tavoite ja kysymykset

Tehddan luonteva avaus ja kysymykset ajankohdasta, rynmakoosta, ruokailusta ja paatoksenteosta.
Puhelun tavoitteeksi valitaan esimerkiksi tarjouksen tekemiseen tarvittavat tiedot.

e Vastavaitteet ja jatkoyhteydenotto

Tehdaan vastaukset tavallisiin vastavaitteisiin. Puhelumuistiosta tai viestiketjusta valmistellaan
sovittu jatkoviesti, tarjouksen seuranta tai paluusoitto. Myyja valitsee asiakkaan ja tarkistaa

luonnokset.

MITA VALMISTUU

Ensiviesti, puhelurunko ja vastaukset vastavaitteisiin seka jatkoviestit myyjan valitsemille asiakkaille.

Toimii ennen MCP:t& annetuilla taustatiedoilla.

ESIMERKKI: VIESTI JA SOITTO

Esimerkkitilanne: yrityksen toimipaikka Iahelld Ruusulaa ja henkilostotapahtumista

vastaava henkild on tarkistettu. Ostotarve ei ole tiedossa.
Ensiviesti

Hei [nimi], yrityksenne toimipiste on Iahella Ruusulaa. Meilla voisi jarjestaa tiimille
keilausillan ruokailuineen. Onko teilla henkilostoiltaa suunnitteilla, johon voisin

[ahettdd ehdotuksen?
Soiton avaus




"Hei [nimi], [oma nimi] Ruusulasta. Lahetin ajatuksen tiimin keilausillasta. Sopiiko

lynyt kysymys: onko teilla tallaiselle tekemiselle suunnitelmia?”
Tarvekysymykset

Milloin ilta voisi olla ja montako osallistujaa? Mita toivotte ohjelmalta ja ruokailulta?
Millainen budjetti teilla on?

Jos kiinnostaa: sovitaan, mita endotus sisaltaa ja milloin palataan siinen. Jos
ajankohta ei sovi: kysytaan lupa myohempaan yhteydenottoon. Jos ei kiinnosta:
kirjataan tieto.



TOIMII ILMAN MCP:TA

Tarjouksen toteutus

Myyjé antaa Al:lle Lemonsoftissa tai itse lasketun tarjouksen. Al tekee siitd Bowlinginilmeen mukaisen, asiakkaalle
l[&hetettavan tarjouksenilmankasin tehtavaa taittoa.

a Valmis laskelma lahtotiedoksi

Myyja tuo tarjouksen tiedostona tai tekstina: asiakas, ajankohta, osallistujat, sisalto, hinnat ja

ehdot. Al k&yttda annettuja tietoja eiké paata hintoja tai muuta laskelmaa.

e Tarjous Bowlingin pohjalle

Tehddan yhteinen tarjouspohja. Al sijoittaa siihen asiakkaan tiedot, tapahtuman siséllon,
hintaerittelyn ja ehdot seka kirjoittaa selkean saatetekstin. Tali ja Ruusula saavat oikeat
yhteystiedot.

e Tarkistus jalahetys

Myyja tarkistaa siséllon ja vertaa summat alkuperéiseen laskelmaan. Valmiin tarjouksen saa PDF-
tiedostona ja muokattavana versiona. Korjaukset tehdaan samalle pohjalle.

MITA VALMISTUU

Bowlingin tarjouspohja ja Al-ohje, joilla valmiiksi laskettu tarjous muuttuu asiakkaalle 1ahetettavaksi
tiedostoksi. MCP-yhteytté ei tarvita.




MCP:N JALKEEN

Myynnin toimenpiteet Lemonsoft-datasta

Kun MCP toimii, myyja voi kysya: keihin kannattaa olla ynteydessa ja miksi? Al ehdottaa asiakkaat, sopivan tarjottavan

kokonaisuuden ja yhteydenoton siséllon saatavilla olevien tietojen perusteella.

Toteutus

MARKKINOINTI

Sisallot ja markkinoinnin seuranta

e Markkinointikone: kampanjat ja uutiskirjeet

e Markkinoinnin raportti



TOTEUTUS

Markkinointikone: kampanjat ja uutiskirjeet

Yhdesté kampanjan [htotietopohjasta syntyvat uutiskirje ja julkaisut valittuinin kanaviin. Sisaltéjen tekeminen nopeutuu ja

Talin seké& Ruusulan tiedot pysyvat oikeina.

a Kampanjan suunnittelupohja

Kirjataan mita myydaan, kenelle, missa ja milloin: esimerkiksi yritysillat, syntymapaivat tai loma-ajan

keilaus. Mukaan hyvaksytty sisaltd, hinta ja varausohje seké kuvat, joita saa kayttaa.

a Yhdesta ideasta julkaisupaketti

Al tekee uutiskirjeen aiherivin ja tekstin, somejulkaisun, mainostekstin seka tarvittaessa kuvabriefin.

Versioissa sailyvat samat faktat, mutta pituus ja toimintakehotus sopivat kanavaan.

a Vaihtoehdot kokeiluun

Tehdaan kaksi otsikkoa tai myyntikulmaa vertailtavaksi. Markkinointi valitsee julkaisut ja ajankohdat
sekéa tarkistaa hinnat ja varauslinkit. Hyvaksytyt esimerkit tallennetaan seuraavan kampanjan

pohjaksi.

MITA VALMISTUU
Kampanjan lahtotietopohja, Bowlingin kirjoitusohje ja kanavakohtaiset julkaisuversiot. Julkaisu

tehdaan nykyisilla tyokaluilla.




TOTEUTUS

Markkinoinnin raportti

Markkinointi nédkee, mihin rahaa kdytettiin, mitd yhteydenottoja saatiin ja mité seuraavassa kampanjassa kannattaa kokeilla.
Samat luvut kootaan aina samaan raporttipohjaan. Kun pohja on vakiintunut, mukaan avataan asiakas- ja hinnoitteluanalyysi.

a Sama ajanjakso ja mittarit

Tuodaan kdytossé olevien mainoskanavien ja verkkosivujen raportit tiedostoina. Sovitaan kulut,
klikkaukset ja mitatut ynteydenotot. Tali ja Ruusula erotellaan vain, jos l[ahdetiedot sen

mahdollistavat.

e Vertailu ja poikkeamat

Laskentapohja ndyttdd muutoksen edelliseen jaksoon seké& hinnan klikkaukselle ja mitatulle
yhteydenotolle. Al nostaa olennaiset muutokset. Puuttuva seuranta ndytetaan puuttuvana, ei

nollana.

e Paatos seuraavasta kokeilusta

Raporttiin kirjataan, mita jatketaan, mita muutetaan ja mita testataan seuraavaksi. Myyntia tai
varauksia ei lueta mainonnan ansioksi ilman yhdistavaa tietoa. Seuraava raportti nayttaa kokeilun

tuloksen.

e Asiakasanalyysi

Kun pohja on ollut k&ytdssa, mukaan otetaan asiakastiedot: keiltd ynteydenotot tulevat, kuinka
usein he palaavat ja mitké ryhmat ovat jaéneet vahalle huomiolle. Al nostaa rynmaét, joille kannattaa

viestia seuraavaksi, ja markkinointi paattaa.

e Hinnoitteluanalyysi

Hintoja ja paketteja verrataan kysyntaan ja myyntiin: mitkad tuottavat varauksia ja mitké eivat. Al
ehdottaa kevyen hintakokeilun, jonka tulos ndkyy seuraavassa raportissa. Hinnat ja endot paattavat

aina Bowlingin omat.



MITA VALMISTUU

Kuukausiraportti: kulut, mitatut tulokset, vertailu ja sovitut seuraavat toimet. Laskelmat voi
tarkistaa lahdetiedostoista.

O : OPERATIIVINEN

Keilahallin ja ravintolan arki

Kevyet toteutukset Laajemmat kokonaisuudet

Vector-tilityksen tarkistus - Omavalvonnan kirjaukset - Tapahtumakortti ja muutokset - Keittion inventaario ja
Havikin seuranta - Tapahtumien koordinointi Al:navulla ruokasuunnittelu



NOPEA ALOITUS

Vector-tilityksen tarkistus

Vectorin ja korttimyynnin Excelit annetaan samaan Al-projektiin. Al laskee sovittujen lukujen erot ja ndyttéa, mitkd kohdat

pitaa tarkistaa.

a Vertailuohje projektiin

Otetaan malliksi yksi jo tarkistettu viikko. Merkitdan, mité tiedostoja, sarakkeita ja aikajaksoa

verrataan. Maanantain viikkotilitys toimii vertailutietona sovituille luvuille.

a Tiedostot sisdan, erotulos

Kayttaja lisaa viikon Excelit ja pyytaa tarkistuksen. Al laskee erot ja palauttaa taulukon: vertailtavat

luvut, erotus ja kohta, josta tiedot I16ytyvat. Puuttuva aineisto nakyy erikseen.

a Tarkistus toistuu samalla pyynnoll&
Verrataan ensimmaista tulosta valmiiksi tarkistettuun viikkoon. Jatetdan yksi kayttdohje: mitk&

tiedostot lisdtdan ja milld pyynndlld vertailu tehddan. Seuraavalla viikolla vaindetaan vain tiedostot.

MITA VALMISTUU

Al-projekti, valmis tarkistuspyynto ja selked erotustaulukko nykyisista Excel-tiedostoista.



NOPEA ALOITUS

Omavalvonnan kirjaukset

Paperikirjaukset siirtyvat puhelimella taytettavaan tydkaluun. Ravintola ndkee paivan puuttuvat merkinnat ja poikkeamat
yhdestad nédkymasté. Rajatun version tavoite on kaksi viikkoa.

0 Kirjaukset oikeilla kentill3

Ensimma&iseen versioon valitaan nykyisista lomakkeista lampétilat ja yksi péivittdinen tarkistuslista.
Lomake kysyy kohteen, havainnon ja tarvittaessa korjaavan toimen. Aika ja kirjaaja tallentuvat

mukaan.

Q Paivan tilanne yhdells silmaykselld

Nakyma nayttaa tehdyt ja puuttuvat kirjaukset seka ravintolan hyvaksymista rajoista poikkeavat

havainnot. Poikkeaman yhteyteen kirjataan toimenpide ja sen kuittaus.

e Historia ja kayttd vuorossa

Kirjauksia haetaan paivamaaralla ja kohteella, ja ne saa tarkastelua varten ulos tiedostona. Toisella

viikolla kokeillaan kdyttda vuoroissa ja korjataan epdselvat kentdt ennen laajentamista.

MITA VALMISTUU

Puhelinlomake, paivan seurantaan tarkoitettu nakyma seka kirjaukset ja korjaavat toimet kokoava

historia.




KEVYT TOTEUTUS

Havikin seuranta

Kevyt havikkilomake ja laskuri ndyttavat, mité heitetdan pois ja kuinka paljon. Viikkokooste auttaa valitsemaan muutoksen

valmistukseen tai ostamiseen.

a Lyhytkirjaus tydon yhteydessa

Kirjataan tuote, maara, yksikko ja syntypaikka: valmistus, tarjoilu tai varasto. Syiksi valitaan

esimerkiksi ylijaama tai vanhentuminen. Kirjaamista kokeillaan ensin pienella tuoterynmalla.

@ Viikon havikki tuotteittain

Yhteenveto ndyttdd suurimmat maarat ja toistuvat syyt sekéd havikin suhteessa ruokailijoinin. Al

tiivistda havainnot. Rahallinen arvio lisétdan vain, kun yksikkd- tai reseptihinta tunnetaan.

e Muutos ja sen seuranta

Valitaan yksi toimi: pienempi ensimmainen valmistusera, taydennys erissa tai pienempi ostomaara.
Seuraavassa vertailussa huomioidaan asiakasm&éra ja tarkistetaan myos, aiheuttiko muutos

loppumisia.

MITA VALMISTUU

Havikkilomake, laskuri ja viikkokooste. Kaytto aloitetaan rajatulla tuoteryhmalld; havaintoja ja

vaikutuksia seurataan jatkuvan tuen aikana.




KEVYT TOTEUTUS / 2027

Tapahtumien koordinointi Al:n avulla

Yhden tapahtuman vahvistetut tiedot, viestit ja muistiinpanot annetaan Al:lle. Niista syntyvat aikataulu, tiimien
tehtévalistat ja lista viela selvitettavista asioista.

a Tapahtuman tiedot yhteen pohjaan

Kootaan ajankohta, osallistujat, ohjelma, tarjoilut ja sovitut jarjestelyt. Myynti merkitsee

vahvistetut tiedot ja avoimet kysymykset. Aluksi riitté& yhteinen dokumentti ja Al-projekti.

a Aikataulu ja tehtavalistat

Al tekee tapahtuman aikataulun seké tehtavat myynnille, ravintolalle ja vastaanotolle. Puuttuvat

tiedot nostetaan erilliseksi kysymyslistaksi. Tiimit tarkistavat jarjestelyt ennen kayttoa.

e Muutokset mukaan kasin

Kun henkildomaara tai ohjelma muuttuu, kayttaja antaa uuden tiedon Al:lle ja saa paivitetyt listat.

Vahvistettu versio jaetaan nykyisella tavalla. Kokeilu kertoo, mité laajemmalta tyokalulta tarvitaan.

MITA VALMISTUU

Tapahtumapohja ja Al-ohje, joilla syntyvat aikataulu, tehtavalistat ja avoimet kysymykset.
Ensimma&inen vaihe toimii ilman integraatioita.




LAAJEMPI TOTEUTUS / 2027

Tapahtumakortti ja muutokset

Kevyen koordinointipohjan jalkeen rakennetaan yhteinen tapahtumakortti. Myynti, ravintola ja vastaanotto ndkevat saman

vahvistetun tiedon, muutokset ja niiden kuittaukset.

a Tapahtuman yhteinen tietopohja

Kuvataan tarjous-varaus-toteutus-ketju ja rakennetaan kortti: aikataulu, osallistujat, radat,

tarjoilut, ruokavaliot ja laskutustiedot. Erotetaan alustava toive vahvistetusta tiedosta.

e Muutoksen vaikutus tehtaviksi

Al jasent&a annetusta muutosviestista, mika muuttui ja mihin se vaikuttaa. Henkilomaaran muutos

voi koskea ratoja, annoksia ja hintaa. Muutos hyvaksytadan ennen kortin ja tehtavalistan paivitysta.

a Kuittaukset ennen tapahtumaa

Keittio ja vastaanotto kuittaavat omat muutoksensa. Kortilla ndkyvat avoimet asiat ja vimeisin
vahvistettu versio. Kokeillaan myds myohainen muutos ja vuoronvaihto useassa oikeassa

tapahtumassa.

MITA VALMISTUU

Yhteinen tapahtumakortti, muutoshistoria ja kuittauskéytanto. Varausten saatavuus ja

jarjestelmakirjaukset varmistetaan nykyisella tavalla.




LAAJEMPI TOTEUTUS / ERIKSEEN AJOITET TAVA

Keittion inventaario ja ruokasuunnittelu

Keittio saa vahvistetuista ruokailuista ja lasketusta varastosta valmistus- ja ostoehdotuksen. M&arat perustuvat yhteisiin

resepteihinja yksikoihin, eivat Al:n arvauksiin.

a Inventaarion jareseptien pohja

Sovitaan raaka-aineiden nimet, yksikot, annoskoot ja pakkauskoot. Varastosta kirjataan
kayttokelpoinen maara ja laskenta-aika. Nain sama aine ei esiinny usealla nimella tai vaaralla

yksikolla.

Q Viikon valmistusmaarat

Tuodaan vahvistetut ruokailjamaarat ja valitut menut kasin. Laskentapohja muuntaa ne annoksiksi

ja raaka-ainetarpeiksi. Tavallisen lounaan kysynt&arvio pidetéan erilldén vahvistetuista rynmista.

e Ostolista ja vaihtoehdot

Tarpeesta véhennetdan kaytettévissa oleva varasto ja huomioidaan pakkaukset. Al voi ehdottaa
hyvaksytyista resepteista varastoon sopivia vaintoenhtoja. Keittio tarkistaa ruokavaliot ja toimitukset

ennen tilaamista.

MITA VALMISTUU

Yhtenainen inventaariopohja, resepteihin perustuva valmistuslaskelma ja tarkistettava ostolista.

05 Lemonsoft MCP ja muut tietolahteet

e |Lemonsoft-MCP



TOTEUTUS

Lemonsoft-MCP

Otetaan Lemonsoftin valmis MCP-palvelu kdyttdon ChatGPT:ssé. Sen jalkeen kehitetdan jatkuvasti tapoja hyddyntaa

asiakas- jamyyntitietoja: tiedonhakua, ynteenvetoja ja myynnin valmistelua.

a Valmiin palvelun kayttoonotto

Varmistetaan IWS_LOG-rajapintalisenssi ja kayttajien oikeudet. Yhdistetddn Lemonsoft MCP

ChatGPT:hen ja verrataan ensimmaisia asiakas- ja myyntihakuja Lemonsoftin tietoihin.

Q Hyoédyntamisen kehittdminen

Tehddan toistettavat haku- ja k&yttdohjeet. Lemonsoft-tietojen rinnalla kdytet&an tarvittaessa
hyvaksyttyja tiedostoja ja valittuja sdhkoposteja. Kokeillaan oikealla aineistolla ja tarkistetaan tiedot

lahteista.

e Kayttotavat osaksi arkea

Opastetaan tiimit, kerdtédan kokemukset ja parannetaan ohjeita. Uusia kdytt6tapoja otetaan

mukaan tarpeen mukaan. Kehitys jatkuu osana jatkuvaa pienkehitysta ja tukea.

MITA VALMISTUU
Kayttoon otettu Lemonsoft MCP seké testatut hakuohjeet ja kdyttotavat. Jatkokehitys keskittyy

tiedon hyddyntamiseen ja kayttéjien tyon helpottamiseen.
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